___________ 2008                                                                                                                                          г. Москва

ДИЛЕРСКОЕ СОГЛАШЕНИЕ № _______ 

Общество с ограниченной ответственностью «СТЕРТИЛ РУС», в дальнейшем именуемое «Предприятие», в лице генерального директора Завадского Олега Дмитриевича, действующего на основании Устава, с одной стороны, и ___________________, в дальнейшем именуемое «Дилер», в лице ______________________________, действующего на основании _______________, с другой стороны, в дальнейшем именуемые «Стороны», заключили настоящее соглашение о нижеследующем:

1. Предмет соглашения.

1.1 . Предприятие, руководствуясь целями расширения сбыта поставляемой им на рынок РФ продукции, определяет _________________________  Дилером по реализации подъемных столов производства EdmoLift AB и комплектующих к ним, в том числе пультов, средств управления, ограждений, откидных козырьков др. (далее – Товар), а так же запасных частей к Товару на территории ___________________________.

1.2 . Дилер покупает и продаёт на не эксклюзивной основе, от своего имени и за свой счёт. Он выступает как независимый продавец как по отношению к Предприятию, так и по отношению к покупателям.

2. Обязанности и права сторон.

2.1 . Обязанности Дилера.

2.1.1 . Осуществлять реализацию Товара только на территории __________________________.

2.1.2 . Эффективно организовывать продажу Товара.

2.1.3 . Реализовать как минимум 10 подъемных столов в течение календарного года. 

2.1.4 . Защищать интересы Предприятия в ответственной манере и всегда информировать Предприятие о своей деятельности и текущем состоянии рынка.

2.1.5 . Сообщать Предприятию имена конечных заказчиков и адреса установки Товара.

2.1.6 . Осуществлять, при необходимости, собственными силами установку и ремонт Товара.

2.1.7 . Воздерживаться от продажи или сотрудничества прямо или косвенно с другими производителями аналогичного товара для продажи аналогичного Товара других производителей. Дилер или компании на территории  _________________________________, принадлежащие Дилеру, не будут прямо или косвенно сотрудничать с другими производителями аналогичного Товара в качестве дилера, комиссионера и др. от имени своей компании или третьего лица по вопросам связанным с аналогичным Товаром на территории __________________________.

2.1.8 . Дилер и/или компании, принадлежащие Дилеру, обязуются не производить аналогичный Товар непосредственно или косвенно для продажи на территории РФ.

2.1.9 . Не имитировать дизайн Товара.

2.1.10 . Не допускать разглашения или использования в ущерб интересам Предприятия любой информации производственного или коммерческого характера, которая поступила от Предприятия или получена Дилером в ходе выполнения настоящего соглашения.

2.1.11 . Использовать для ремонта Товара фирменные запасные части, купленные у Предприятия. Дилер обязан покупать запасные части у Предприятия в течение не менее 3-х лет после завершения срока действия соглашения или до тех пор, пока Предприятие будет в состоянии поставлять запасные части на разумных коммерческих условиях.

2.1.12 . Соблюдать правила честной конкуренции.

2.1.13 . Осуществлять следующие виды рекламной деятельности в отношении Товара:

· Иметь информацию о Товаре на своем сайте;

· Участвовать в выставках с демонстрацией Товара не менее 1 раза в год.

2.2 . Права Дилера.

2.2.1 . Дилер имеет право устанавливать собственные цены продажи своим клиентам.

2.2.2 . Получать необходимую техническую информацию о Товаре, а также получать материалы рекламного характера.

2.2.3 . Выпускать собственные рекламные материалы для продвижения Товара, которые, однако, с технической точки зрения должны соответствовать материалам Предприятия.

2.2.4 . При необходимости, проводить обучение своих сотрудников. Обучение проводится бесплатно в офисе Предприятия в течение одного и/или двух дней. Проживание, питание и проезд до места обучения оплачивает Дилер.

2.2.5 . Получать большую Дилерскую скидку при увеличении объема реализуемого Товара.

2.3 . Обязанности Предприятия.

2.3.1 . Поставить минимальное количество Товара в соответствие с п.2.1.3 настоящего соглашения.

2.3.2 . Предоставить Дилеру для продвижения Товара все необходимые документы, техническую информацию и брошюры безвозмездно.

2.4 . Права Предприятия.

2.4.1 . Изменять цены на Товар в одностороннем порядке с уведомлением Дилера не менее чем за 1 месяц.

2.4.2 . Изменять в одностороннем порядке Дилерскую скидку в зависимости от результатов работы Дилера.

2.4.3 . При неисполнении Дилером минимальных обязательств, Предприятие может расторгнуть данное соглашение, уведомив об этом Дилера за 2 месяца. Заказы, уже принятые Предприятием, будут выполнены независимо от данного уведомления.

3. Дилерская скидка.

3.1 . На момент заключения Соглашения Дилеру предоставляется скидка в размере 7% от цен на Товар указанных в Приложении №1 или от установленной розничной цены на нестандартное оборудование.

3.2 . При покупке 10-го подъемного стола Дилеру предоставляется скидка в размере 10% от цен на Товар указанных в Приложении №1 или от установленной розничной цены на нестандартное оборудование и дополнительный бонус в размере 3% (в абсолютном выражении ) от стоимости закупленного ранее оборудования.

3.3 . На дальнейшие  заказы Дилеру предоставляется скидка 10% от цен на Товар указанных в Приложении №1 или от установленной розничной цены на нестандартное оборудование.

4. Условия поставки и оплаты.

4.1 . Стоимость Товара для Дилера рассчитывается исходя из Дилерской скидки.

4.2 . Оплата Товара производится в рублях по курсу ЦБ РФ на момент оплаты плюс 2% 

4.3 . Товар поставляется отдельными партиями в соответствии со спецификациями, которые являются приложениями к данному соглашению. Сроки поставки и условия оплаты указываются в спецификациях.

4.4 . Поставка Товара производится на условиях самовывоза Товара со склада Предприятия в Московской области

5. Реклама.

5.1 . Дилер несет все расходы, связанные с рекламой Товара и участием в выставках на территории Дальневосточного региона. Дилер информирует Предприятие обо всех ярмарках и выставках, на которых он намерен продвигать Товар.

5.2 . Для демонстрации на выставках Дилер может приобрести Товар со скидкой 40% от цены указанной в Приложении №1.

6. Торговые марки.

6.1 . Дилер будет использовать торговые марки, имена и/или любые другие символы, предоставленные Предприятием только с целью идентификации и рекламы Товаров в рамках данного соглашения и только в интересах Предприятия.

6.2 . Дилер не будет регистрировать вышеперечисленные торговые марки, имена или символы предоставленные Предприятием в России или любом другом месте.

6.3 . Право Дилера использовать торговые марки, имена или символы предоставленные Предприятием немедленно прекращается после истечения или завершения по любой причине настоящего соглашения.

7. Гарантия.

7.1 . Предприятие предоставляет на Товар гарантию 18 месяцев.

7.2 . Обязательства Предприятия по гарантии в отношении Товара ограничиваются дефектами, которые были выявлены в ходе нормального использования и которые явились результатом неправильного дизайна или некачественного материала. Претензии относительно повреждений, возникшие в результате неправильной установки, использования или обслуживания Товара не принимаются. Гарантия включает лишь компенсацию или замену неправильно произведенного Товара. За другие повреждения Предприятие ответственности не несёт.

7.3 . Гарантия предоставляется только на Товар поставляемый Предприятием.

8. Конфиденциальная информация.

8.1 . Стороны обязуются не использовать или сообщать третьим лицам конфиденциальную информацию, которая может стать известной в период сотрудничества даже после истечения сроков действия настоящего соглашения.

8.2 . Чертежи и техническая документация по Товару, передаваемые Предприятием в распоряжение Дилера до или после заключения настоящего соглашения, остаются собственностью Предприятия. Дилер не имеет права без письменного согласия Предприятия применять чертежи, техническую документацию или другую техническую информацию, полученную от Предприятия, для других целей, чем те, для которых они были переданы. Они не могут быть использованы в других целях, скопированы, размножены, переданы или сообщены третьим лицам. 

9. Срок действия соглашения.

9.1 . Настоящее соглашение вступает в силу с момента его подписания и действует в течение одного года.

9.2 . Срок действия соглашения может быть продлен сторонами по взаимному согласованию с оформлением соответствующего приложения.

10.  Форс-мажор.

10.1 . Стороны освобождаются от ответственности за  ненадлежащее исполнение (неисполнение) обязательств по настоящему  договору, если оно явилось следствием действия обстоятельств  непреодолимой силы: пожарами, стихийными бедствиями, запретительными  актами  органов власти и управления, отраслевыми и национальными забастовками и пр.

10.2 . О наступлении  указанных  обстоятельств  соответствующая сторона обязана уведомить другую сторону в течение 10 дней с  момента возникновения невозможности исполнения обязательства по договору. Надлежащим доказательством наличия и продолжительности действия непреодолимой силы является свидетельство, выданное  торгово-промышленной палатой или иным компетентным органом. При наступлении форс-мажорных обстоятельств, сроки выполнения обязательств по настоящему договору соразмерно отодвигаются на время действия этих обстоятельств.

10.3 . В случае действия указанных в п. 9.1. настоящего договора обстоятельств более 90 дней Производитель вправе расторгнуть настоящий договор, направив Дилеру письменное уведомление.

11.  Общие положения.

11.1 . Настоящее соглашение вступает в силу после его подписания обеими сторонами.

11.2 . Данное соглашение может быть расторгнуто любой из Сторон с уведомлением другой Стороны заказным письмом за 12 месяцев.

11.3 . Если любая из Сторон считает, что другая Сторона нарушила одно из положений данного соглашения, она должна уведомить об этом другую сторону письменно. В случае невозможности сторонами достичь приемлемого решения настоящее соглашение расторгается после уведомления за три месяца. В случае окончания действия настоящего соглашения в соответствии с действующими правилами завершения сделок, Дилер не получит каких-либо компенсаций.

11.4 . Любые спорные вопросы будут решаться в арбитражном суде г. Москвы.

11.5 . Все изменения и дополнения к соглашению действительны лишь в том случае, если они оформлены в письменной форме и подписаны обеими Сторонами.

11.6 . Все приложения, соглашения, документы, подписанные Сторонами в рамках настоящего соглашения, являются его неотъемлемой частью.

11.7 . Документы, подписанные (переданные) Сторонами посредством факсимильной, электронной связи, имеют юридическую силу. Исключением являются дополнительные соглашения, соглашения о внесении изменений и дополнений, подписанные в рамках настоящего соглашения, которые являются действительными, в случае подписания (предоставления) оригиналов поименованных документов в течение 30 рабочих дней с момента направления факсимильной, электронной копии.

11.8 . После заключения настоящего соглашения все предварительные переговоры по нему, переписка, предварительные соглашения и протоколы о намерениях по вопросам, урегулированным настоящим договором, теряют юридическую силу.

11.9 . Во всем остальном, непредусмотренном настоящим соглашением, стороны руководствуются действующим законодательством РФ.

11.10 . Настоящее соглашение составлено в двух экземплярах, имеющих равную силу.

12.  Реквизиты сторон:

	Предприятие: ООО «СТЕРТИЛ РУС»

129164, г. Москва, Проспект Мира, д. 124, корп.2

ИНН 7730151076

КПП 771701001

Р/с  40702810138170103641

в Краснопресненском ОСБ № 1569 Сбербанка России

К/с 30101810400000000225

БИК 044525225
	Дилер: 


	_____________________/О.Д. Завадский/

Генеральный Директор

ООО «СТЕРТИЛ РУС»
	


От Предприятия__________________                                                                              От Дилера___________________


